ACTA DE NEGOCIACIONES Y ESPECIFICACIONES TECNICAS
ANEXO AL CONTRATO N° 5030

v" Primer Mes (1)

Todoventa.com toma el control del sitio, se realiza la actualizacion del SIEV a la version 11, se activa
el sistema de permisos, se otorgan permisos para cada uno de los empleados de la empresa (hasta 5
empleados) y se capacita en el uso de las herramientas de comunicaciones que serian las (nicas
herramientas disponibles para uso en la empresa.

Segundo Mes (2)

Capacitacion de Google Apps. Se capacita al personal en el uso de esta herramienta y en su
empoderamiento y cultura en la empresa, buscando dejar el uso de Microsoft Qutlook y de las
herramientas tradicionales, volcando la empresa a servicios en la nube e integrado a dispositivos
moviles que permitan un mejor aprovechamiento de los sistemas, aumentando la productividad de la
empresa, y simplificando los procesos de comunicacion.

Tercer Mes (3)

Se aplica una plantilla al sitio de la empresa, seleccionado entre las 5 propuestas preestablecidas
que entrega Todoventa.com de acuerdo a las plantillas preseleccionadas en Template monster.

Plantillas propuestas:

1. http://www.templatemonster.com/demo/38948.html
2. http://www.templatemonster.com/demo/39969.html

3. http://www.templatemonster.com/demo/39098.html
4. http://www.templatemonster.com/demo/39504.html

5. http://www.templatemonster.com/demo/39610.html
Cuarto Mes (4)

Durante los 3 meses de trabajo anteriores el cliente se compromete a generar toda la documentacion
indispensable para el montaje de la nueva plantilla la cual comprende:

1. Documentacion de todos los productos.

2. Fichas técnicas de todos los productos.

3. Fotografia en general de todos los proyectos realizados.

4. Logotipos y listado de clientes con los que se ha trabajado.

5. Logotipo y proveedores con los cuales trabajan.

6. Base de datos de clientes en Excel entregada con la siguiente estructura.
Nombres | Apellidos | Email | Direccion | Teléfono | Celular | Fecha Nacimiento
7. Videos en Youtube u otros medios.




8. Informacion en general que la empresa considere importante para su sitio web.

Durante este mes Todoventa.com agrega toda la informacion entregada por el cliente, se publica la
documentacion, se hacen pruebas de funcionamiento y se aprueba la publicacion del nuevo sitio web.

v" Quinto mes (5) .
Inicia el proceso de posicionamiento del sitio web, se presenta un informe analitico del actual trafico y

posicionamiento del sitio web y se plantean unas metas de crecimiento en un periodo de 7 meses
que deben comprender un incremento aproximado del 80% en trafico al sitio web.

v Sexto Mes (6)

Durante este mes se realiza una reunion con el cliente en el cual se plantea una campafa en
Buscadores y redes de contenido con Adwords, la cual pretende impulsar 5 productos estratégicos de
la empresa que permitan la consecucion de nuevos clientes.

Durante los meses posteriores del octavo al duodécimo mes la empresa enviara informacion,
contenidos y demas contenidos de caracter relevante que permitan a todoventa.com continuar con su
tarea de posicionamiento y comercializacion en buscadores, ademas del envio mensual de 1 boletin
a sus clientes.

v" Licencia: Se otorga la licencia de uso y administracion del SIEV (Sistema Integrado de Empresas
Virtuales) en arrendamiento previa firma del Contrato de suscripcion de servicios SIEV y aceptacion
de los términos y condiciones de uso y aviso legal, publicados en el pie de pagina del sistema.

v" Posicionamiento: El posicionamiento del sitio Web corre por cuenta del cliente basado en la
automatizacion del proceso en el SIEV; pero Todoventa.com, no garantiza en ningln momento
primeras posiciones en los buscadores o cantidad de visitas al sitio web.

v' Capacitacion: LA EMPRESA dara una de capacitacion de maximo de 4 personas.
Cualquier solicitud de capacitacion adicional tendra un costo de $ 60.000 + IVA por hora.

v Soporte: El soporte es via web, por sistema de requerimientos o via email al correo
soporte@todoventa.com, el soporte se da en caso de fallos en el servidor, en el SIEV, caidas
inesperadas, o fallos de almacenamiento.

v" Valor anual Contrato de Suscripcion de Servicios SIEV: $ 9'600.000 + IVA.

v Este valor incluye: Hosting, licencia de arrendamiento del SIEV 'y dominio
www.construsolmedellin.com.

v" Forma de Pago: $800.000 + IVA mensuales.

v" Fecha de Renovacion anual del Contrato de Suscripcion de Servicios SIEV: 18 de Septiembre
de 2013.




v' Aclaraciones Comerciales:

Todoventa.com no genera ni revisa contenidos.

No somos responsables de los contenidos o comunicaciones generadas por el cliente.
No generamos imagenes publicitarias o graficas.

No se realiza transcripcion de informacion. g

No se realiza toma de fotografias de productos o servicios.

No se realizan disefios especiales.

Acuerdos de confidencialidad de Todoventa.com: LA EMPRESA y EL CLIENTE se comprometen
a cumplir los ACUERDOS DE CONFIDENCIALIDAD Y SECRETO INDUSTRIAL, frente a la
informacion privilegiada, tecnologia y demas aspectos que constituyan secreto industrial y que como
tal estan protegidos por la ley, la informacion confidencial conocida por las partes, como resultado del
presente contrato, reconociendo la propiedad la patrimonial e intelectual, y por lo tanto no pueden ser
suministradas a terceras personas por ningun tipo de relacion, civil o comercial. Por tal motivo existe
la obligacion de guardar absoluta reserva sobre los hechos, documentos, informaciones y en general,

sobre todos los asuntos y materias de que se tenga conocimiento por causa o con ocasion de las
relaciones contractuales.

Para constancia, se firma por las partes en sefial de aceptacion el 18 de Septiembre de 2012.
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