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52500 MILLONES USD ‘ O \

En 2013 por ventas en comercio electronico
= (ada comprador consume
entre 500 y 1008 USD al afo

GREGIMIENTO DEL 38%

En colombia el comercio electronico
viene creciendo a una tasa del 30 % anud
ganando mas mercado cada ano.

la poblacion bancarizada o con
acceso a tarjeta de credito es de:
31,89% (11'114.430 tarjetas de credito)

GONFIANZA

La confianza en los medios electronicos para
realizar fransacciones aumenta cada ano.

®

* Datos: Asobancaria 2014 / Colombia Digital
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Total Internet :

Donde compran Total Audience (RRFERITIE
los colombianos Retail 7.017 53.5
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Oportunidades a cubrir
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- Implementaciones de modelos

- Estandarizado de ventas por internet de distribucion claros.
- Integracidn a pasarelas de pago - Estén perdiendo mercado frente
- ficceso a ventas en dispositivos moviles a competidores internacionales
- falencias en estrategias de mercadeo - provechar mas el comercio electranico

| promocion para sus productos en internet oMo medio .
para exportar | participar del TLG
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ABRIMOS LA POSIBILIDAD

]
4 A LA EMPRESA
DE LOS PRODUCTOS
DE LAS VENTAS |
REALIZADAS EN LINEA

Hacemos
gue las empresas
vendan por internet

AUMENTAMOS
LAS VENTAS

N

MAYOR
COMPETITIVIDAD

PUBLICIDAD DIRIGIDA
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MEDIOS
CADENAS DE
DE PAGOS I b sTRIBUCION |4

INCREMENTAMOS CREAMOS FORTALECER
LOS PROCESO CANALES LAS CADENAS

DE ASOCIATIVIDAD ESPECIALIZADOS PRODUCTIVA
ENCT%?E/Ex%AE%%E‘ES AS DE SERVCIO AL CLIENTE 25 Il:é rdeIIPZt:A/ESS

A PARTIR DE LAS TIC,

EL mismo cliente puede administrar
su propio sitio

\lentas y publicidad.



Mercado “()”

*Valores en cantidad de mipymes “0"

Ubicadas en las 3 ciudades principales

% 1'181.000

Va tigne sitio web y son suceptible
a mejorar

£ b0 710.400
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Mercado "P"@  senvewsonoeoa e esoe
1.200 USD ANUALES

*Valores en cantidad de pesos “P”

Mercado “0”  Mercado “P”

Motivadas para invertir Motivadas para invertir
en comercio electranico en comercio electronico

13% 11.636 S USD 13'963.352 M-

Mipymes

Mercado Objetivo Mercado §
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Acceso al mercado  Generando Inoresos

;6omo lego al cliente?

Se zonifican os clientes g/ bontacto telefonico
por actividad economica G 0 para concretar cita Yoy

 Se asignan a [0s ejecutivos U enviar informacidn.
Implementamos

5e buscan mipymes ol SIFY

(ue Ya tengan web para llegarle al cliente e

4 no esten posicionadas COMO herramienta persuasiva

con potencial de ventz de venta generando utilidad
en linea al y conservandolo.




Modelo de Nlegocio  Generando ingresos

;Gomo nos ven?

e L. Venta de disefio, adaptacion y capacitacion

-------

> 2. \alor de [a subscripcion mensual al servicio

e _____ 3. Pago por resultados

e U, Pago por generacicn de campafias




; Gomo nos ven?

;uomo la mejor alternativa
para posicionarse § vender por internet?

Alto posicionamiento web Hdwords - Red de displa
f\ U’géEiC[ll gl; o f‘ 3aceb00kysocia.netuﬂor¥+

f\ Publicidad MMasiva *\ Jonferecias | eventos

en diarios digitales del pais. pmpresariales
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bompetencia
& tiendanube " WIX @ =g

o Disenadores webs independientes
reelance WO@RESS Ko queutilizanestosaplicpativns

PaginasAmarillas

funque son competencia
s pueden convertir en clientes

potencialas para utilizar
nuestro modelo de negocio




Ventajas Gompetitivas

- Disefio personalizado con estandarizacion de procesos
- Hlto posicionamiento en buscadores con herramientas
claras para el cliente.
- Soporte tecnico personalizado |y en linea.
- (apacidad de respuesta versatil y rpida con gran flujo
(e trabajo.
-t cliente tiene acceso a canalas de distribucion dnicos de Todoventa
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Validacion de Mercado

C.p == Nuestra tienda
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nuestratienda Aument01 74% e I)
m Nativos N
Jativos e ;
2 Aumento 311% . )
=== DayCare =000

=== (lio Ropa infantil . ‘/
Aumento 191% Periodo 2013 - 2014

@aycare. Aumento 154% A v

11 clientes activos




Inversion

Al afio 2013 generamos $USD 110.806 en ventas
con el sistema

[lecesitamos aumentar en un U1% la capacidad de Produccion
para cumplir (@ meta

SUSD 161.060
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Hacemos que las empresas
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Héctor Alvarez Calderdn
Juan Camilo Restrepo



