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PLAN ESTRATEGICO MARKETING
Y PUBLICIDAD EN INTERNET
Sila Group

Vanessa de acuerdo a su interés en realizar una estrategia de marketing y publicidad en internet por
medio del SIEV®, Sistema integrado de Empresas Virtuales, para 1 producto(s) Distribuidores de
productos ecoldgicos, hemos generado el siguiente plan estratégico de acuerdo a sus necesidades.

Objetivo de ventas segun oportunidades de clientes potenciales

Segun sus estimados de ventas y su presupuesto, podemos saber
a cuantas personas deben llegar sus productos y servicios en la
web, consumidores segmentados interesados en sus anuncios de
campafia, para que usted convierta estos contactos en ventas
para su empresa.

Este valor esta representado en ventas directas y por internet,
teniendo en cuenta valores en posicionamiento de marca
(Branding) y estimacion de nuevas oportunidades de negocio.

Oportunidades

comerciales $5] 500,000

estimadas
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;Como lograr este objetivo?

Integracion estratégias SEQ Y SEM

Integrando las herramientas del SIEV® y las plataformas de PPC (pago por click) como Google
Adwords, Facebook Adds entre otras. En conjunto con sus estrategias de Marketing y su
conocimiento del mercado se disefian campafias efectivas para llegar a su mercado objetivo.
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Lo que su empresa necesita para cumplir sus objetivos en
Marketing digital.
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1. Implementacion de SIEV®

L[ P TEMA INTEGAM i
Lo primero que implementamos para su '
empresa es nuestro software SIEV®, Sistema
Integrado de Empresas Virtuales. Activando
todas las posibilidades de comunicacion para
sus clientes actuales y su NUEVO mercado

objetivo:

Con el SIEV® obtiene una presencia efectiva en internet, llevando su empresa a otro nivel, logrando llegar a nuevos
J mejores mercados.
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2. Creacion y desarrollo de [as estrategias para las campafias

De la mano con su empresa elaboramos una campafia publicitaria con objetivos especificos, en
cantidad de visitas segmentadas a obtener, cantidad de boletines electrnicos a enviar, producto a
ofrecer y segmento del mercado al cual llegar. Un asesor especializado se redne con su empresa
por 3 horas mensuales, tiempo para lograr los siguientes objetivos.

1. Analizar el producto o servicio que desea promocionar
2. Generar la estrategia de valores agregados, descuentos, ganchos promocionales.

3. Crear y disefiar el insight de la estrategia.

3. Disefio de Piezas graficas para la campafia y el sitio

Pasado este primer proceso de recopilacion de
informacion, se procede a pasar al drea de
disefio, contando con 4 horas de elaboracion
para las piezas graficas de la campafia:
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3. Activacion de camparia en las redes de busqueda

Con las piezas graficas elaboradas, un equipo GO gle

especializado en medios publicitarios en
internet, implementa la campafia para las

redes de busqueda, red display, redes sociales, A GOOS[E AdWords

moviles y orienta todas las campafias para
lograr los objetivos deseados, dedicando 2

horas para lograr que su campafia sea exitosa FaCEbOOk
elaborando las siguiente actividades: a d S I"

1. Activacion de campafias publicitarias en medios digitales.
2. Activacion de anuncios especializados siguiendo técnicas que aumenten la calidad de la campafia

3. Elaboracion de llamados a la accion que incrementen el CTR de la campafia.

4. Seguimiento, revision y ajustes a la campafia, durante la duracion de la misma.
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4. Seguimiento de las herramientas SIEV® y la campafia en

Procedemos activar el envio masivo de boletines PINEMAINT.

con la pieza grafica y plantilla a los ZOO

correos y revisamos todos los aspectos técnicos
que preparen los servidores para obtener el
trafico deseado.

Activamos minutos de Callback| Activamos  cuentas de correo

para atender a sus usuarios electrénico para su empresa

Brindamos soporte continuo a
servidores, bases de datos,
rendimiento y todo o necesario para
tener un servicio optimo para su
estrategia

Activamos la licencia SIEV® para 3ue

su empresa tome el control de todas
las comunicaciones, portafolios, e
informes en un solo lugar.
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Sus Objetivos en Cifras reales

Para poder llegar a su objetivo estimado, calculamos cuantas veces y a cuantas personas debe llegar
con sus anuncios en la web, dependiendo de las palabras claves y lo que esta buscando el usuario
en internet.

Impresiones de sus 78 571

anuncios promocionales

de las impresiones se Numero de visitas generadas a la
3 50/0 conviertan en clicks 1 OOO pagina de aterrizaje del producto o
para su sitio Servicio

Estrategias de apoyo

Envio a los usuarios segmentados

m Boletines Electronicos ZOO que conocen Su marca 0 son sus

clientes actuales

‘@} Porcentaje de lectura de 150/ Personas que leen y abren I
M los boletines 0 propuesta comercial

http://www .siev.com.co/siev13/clientes/cotizador/index.php?cliente=mercadeo@silagroup.com.co&usuarioconexion=mercadeo@silagroup.com.co&basedato...  7/12



19/6/2015 Plan estrategico Sila Group

‘@} Cantidad ~ total  de 30 Total apertura del boletin con su
} < boletines leidos propuesta comercial

/= \

Alcance de la campaiia

Personas estimadas que visualizarian su producto o
servicio.

Valor de visualizacion de la campafia por persona

Del total de personas que visualicen la campafia se
estima se contactén o comuniguen con su empresa

Clientes potenciales que usted podrd convertir en
ventas
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Presupuesto

Valor proyectado por cliente potencial /
contacto interesado

Estimado de compradores que accedan a su
. -IIII 1 OO/O p |
propuesta comercial

Estimado de cantidad de ventas

Costo estimado de publicidad por cada
compra real

i donis e, $51,500,000
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Nuestra propuesta 0
generaria un retorno de la 49 /0

inversion de

Promedio de inversion por ZO/O

venta

' d
:,/:L(i; promedio de cada $5,000,000

Inversion mensual de la campafia

A

Google
AdWords

http://www .siev.com.co/siev13/clientes/cotizador/index.php?cliente=mercadeo@silagroup.com.co&usuarioconexion=mercadeo@silagroup.com.co&basedat. ..

Inversion en medios, valor pagado

directamente con tarjeta crédito a $6OO OOO
los medios publicitarios. /
Desarrollo de la campafia por

Todoventa.com, pagado 441 432
mensualmente a partir del 4 mes. $ /

previa entrega de la licencia.

Total de la inversion de Ia

eis e o 0 91,041,432

Todoventa.com
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Tipo de contrato.

Mensual
X 1ano

Valor licencia SIEV® pago Unico.

5 _ Incluye toda la implementacion del $5 777 184
' servicio  durante los 3 meses / ,

iniciales.

Resumen final de nuestra propuesta

;Por qué obtener nuestra propuesta?

=

£

Porque su empresa y sus productos obtendran una alta visibilidad en un mercado objetivo,
ademas de la posibilidad de cuantifiicar todas las acciones de sus prospectos obteniendo
resultados claros de su inversion de publicidad ademas de los siguientes beneficios.

e Un sistema que le permitira tener un control total de las comunicaciones con sus
clientes y prospectos.

® Abrird un canal de comunicacion directo y fluido con sus clientes.

® Unequipo especializado que le ayudard a su empresa a lograr sus objetivos.

® Ahorro en los costos de inversion frente a la publicidad tradicional.

® (randes resultados para su empresa.

Acceso a nuevos mercados.

® Reduccion de sus costos de inversion publicitaria

De acuerdo a nuestra propuesta, usted puede obtener beneficios para su empresa en ventas y
exposicion de marca y publlicidad. El efecto de la estrategia puede ser medido en ventas y
publicidad, ya que los primeros meses son el inicio de un conocimiento de su propuesta en
un mercado objetivo que puede tomar desciones de compra al 3 0 4 mes. por eso es
importante tener una estrategia a largo plazo para lograr los objetivos esperados.

http://www .siev.com.co/siev13/clientes/cotizador/index.php?cliente=mercadeo@silagroup.com.co&usuarioconexion=mercadeo@silagroup.com.co&basedat... 11/12



19/6/2015 Plan estrategico Sila Group

Lina Restrepo

Directora Comercial
4489908 - 3213676707
marketing@todoventa.com
Medellin
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